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METODA NASLEDNEHO PREDAJA2S

Resale price method

MatedSova Martina, Mazikova Katarina

V stcasnej dobe patri transferové ocefiovanie k najaktudlnej§Sim  témam
medzinarodného zdafiovania ato hlavne zdovodu dramatického ndrastu nadnarodnych
spolo¢nosti, ktorych narast je dosledkom zvysenej integracie narodného hospodarstva
a technického pokroku v jednotlivych krajinach. Metodika transferového oceitiovania sa
uplatiiuje na Sirokd $kalu transakcii®, ¢i uz jednotlivych (individualnych) alebo agregovanych
skupin transakcii rovnakého druhu alebo skupin navzajom suvisiacich transakcii. Okrem
transakcii predmetom skiimania moéze byt aj akékolvek dohoda, aranzman alebo prax
zauzivana medzi zavislymi osobami.

Z pohladu transferového ocenovania je velmi dolezité vediet’, ¢i sa transakcia ako
zdkladny pramen transferového ocenovania, uskuto¢nila. Transferové ocefiovanie preto
vyuziva poznatky nielen z oblasti uctovnictva, ale aj z oblasti prava, ekonomiky, obchodu,
Ciasto¢ne aj zo Statistiky na overenie, ¢i oceflovanie transakcii medzi zavislymi osobami
zodpoveda principu nezavislého vztahu®®. Kazdd nadnarodna spolo¢nost’ by sa preto mala
vysporiadat’ s otdzkou spravneho nastavenia transferovych cien, pretoze pouzitie cien, ktoré
nie su vsulade s principom nezavislého vztahu, vedu k deforméciam ziskov, ktoré su
vykézané jednotlivymi ¢lenmi nadndrodnej skupiny tej ktorej krajiny.

Teodria transferového oceifiovania odporuca na testovanie konkrétnej transakcie
niekol'’ko metodd, pomocou ktorych mozno overit’ stilad kontrolovanej transakcie s principom
nezavislého vzt'ahu. Pri vol'be metody transferového oceiiovania je nevyhnutné brat’ vzdy do
uvahy jej vhodnost’ pre prislusnu transakciu, ako aj dostupnost’ nezavislych informacii
audajov pri zohladneni vSetkych znamych okolnosti. Pomocou aplikacie metod
transferového ocenovania dochadza k uprave zakladu dane zahrani¢nych zavislych osob a to
navySenim o rozdiel, o ktory sa liSia ceny pri vzajomnych obchodnych vztahoch medzi
zahraniénymi zéavislymi osobami od cien, ktoré spolocnost pouziva medzi nezavislymi
osobami v porovnatelnych obchodnych vzt'ahov.

V Slovenskej republike st metédy transferového oceniovania upravené v zédkone C.
595/2003 Z. z. odani zprijmov v zneni neskorSich predpisov, ato metddy zaloZené¢ na
porovnani ceny produktu resp. sluzby (t.j. tradi¢né transakéné metody) a metddy zalozené na
porovnavani zisku (t.j. ziskové metody). K tradicnym metodam patri metdda nezévislej
trhovej ceny, metdda nasledného predaja a metdoda zvySenych ndkladov. Tradi¢nymi
ziskovymi metdédami su metdda delenia zisku a metdda Cistého obchodného rozpétia. Ako sa
tieto metddy pouzivaju? Co je potrebné urobit’ preto, aby iétovna jednotka ziskala istotu, Ze
fou zvolend metdda je td najvhodnejSia pre danti obchodnl transakciu, pretoze ani jedna

28 Prislusnost’ ku grantovej Glohy : Vedeckej grantovej agentary MSVVaS SR a SAV & V-14-035-00 (2014 —
2016) Vyznam ocenovania transakcii medzi zavislymi osobami a ich vplyv na vysledok hospodarenia
uctovnej jednotky.

2 Transakciou je obchodny alebo finanény vztah medzi dvoma alebo viacerymi osobami. Moéze ist’ o nakup
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hmotného majetku, dlhodobého nehmotného majetku alebo o akukol'vek inti formu poskytovania majetku
alebo sluzby inej osobe.

30 Princip nezavislého vzt'ahu je medzinarodne uznavanou normou dohodnutou ¢lenskymi §tatmi OECD, ktord je
teoretickym zakladom transferového oceiiovania.
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zuvedenych metdd nie je aplikovatelnd avhodnd v kazdej situacii. Pre ucel vyberu
najvhodnejSej metddy musi GCtovna jednotka identifikovat’ silné a slabé stranky zvolenej
metody, vhodnost’ zvolenej metddy s povahou kontrolovane] transakcie, ktoru zisti
vykonanim funk¢nej a rizikovej analyzy, dostupnost’ porovnatelnych nezavislych informacii
potrebnych pre analyzu porovnatelnosti a stupenn porovnatelnosti medzi kontrolovanymi
a nekontrolovanymi transakciami. V prispevku sa d’alej budeme venovat’ len jednej metode z
tradi¢nych metod, a to konkrétne metode nasledného predaja.

Metoda nasledného predaja’!, oznacovand ako nepriama, jednostrannd metodu, je
podrobne upravena v Smernici OECD ,,Transfer Pricing Guidelines for Multinational
Enterprises and Tax Administrations”, ktora bola prelozend do slovenského jazyka ako
,,Smernica o transferovom ocernovani pre nadnarodné spolocnosti a spravu dani*. V sifasnej
dobe je metdda nasledného predaja v Slovenskej republike upravena aj v Zakone ¢. 595/2003
Z. z. o dani z prijmov v zneni neskorSich predpisov. Nepriamou metddu je oznacovand preto,
lebo dochadza k tprave ceny kontrolovanej transakcie nepriamo, prostrednictvom pouzitia
dalSich ukazovatel'ov, ktorymi su naprikad marza hrubého alebo ¢istého zisku. Jednostrannou
metddou je oznacovana preto, lebo skima len jednu zo zmluvnych stran transakcie, spravidla
tu, ktord vykonava menej komplexné funkcie a znésa nizsie riziko.

Podstatou metody nasledného predaja je posudit’ spravnost’ ocenenia kontrolovanej
transakcie®?, t.j. transakcie, ktori vykonava osoba so sidlom alebo bydliskom na tzemi
Slovenskej republiky s ekonomicky alebo persondlne prepojenou osobou so sidlom alebo
bydliskom v zahrani¢i. Kontrolovana transakcia sa porovnava s nekontrolovanou transakciou
vykonanou medzi nezavislymi osobami z dévodu, ze kontrolovana transakcia by sa mala
uskutocnit’ za cenu, ktord je v stlade s principom nezéavislého vzt'ahu. Princip nezédvislého
vzt'ahu je medzindrodne uzndvanou normou dohodnutou ¢lenskymi staitmi OECD, ktora je
teoretickym zakladom tranferového oceniovania.

Metodda nasledného predaja vychadza z ceny, za ktort sa tovar®® odkipi od zavislej
osoby (€1 uz ekonomicky, persondlne alebo inak prepojenej osoby) anasledne sa preda
nezavislej osobe. Cena prevodu tovaru nakupeného zahranicnou zavislou osobou sa
prepocitava na nezavislu trhova cenu, pricom sa vychddza z ceny, za ktort tato zahranicna
osoba predmetny tovar preddva nezavislej osobe acena sa znizuje o obvyklu vysku
obchodného rozpitia (marZe) porovnatelnych nezavislych osob. Cena nasledného predaja sa
znizi o obchodné rozpitie (t.j. marzu hrubého zisku). V obchodnych spolo¢nostiach je
obchodnym rozpitim rozdiel medzi nakupnou a predajnou cenou. Cenu, ktora zostane po
odpocitani obchodného rozpitia mozno povazovat po uprave za nezavislu cenu medzi
zavislymi osobami. Pri aplikéacii metddy néasledného predaja sa teda vychddza z poznania, ze
pozname nezavisli predajni cenu a pozndme porovnatelnti obchodni marzu uplatiovanu
v porovnatelnych nekontrolovanych transakcidch. Prepocitanie zavislej ndkupnej ceny na
nez4visli nakupnu cenu sa vykonava podl'a nasledovného vzorca®*:

3

NNC = PC— (ORn x PC)

31V smernici OECD ,, Transfer Pricing Guidelines for Multinational Enterprises and Tax Administrations“ je
pouzity nazov tejto metddy ,, Metdoda opakovanej predajnej ceny®. V prispevku budeme pouzivat' pojem
metoda nasledného predaja.

32 Kontrolovanou transakciou je transakcia uskutoénend medzi zavislymi osobami.

33 Met6du nasledného predaja budeme vysvetlovat na transakcii, ktorou je predaj tovaru.

3% Metodicky pokyn k aplikacii metdd transférového ocefiovania vypracovany Finanénym riaditelstvom SR

Banska Bystrica, Odbor dafiovej a colnej metodiky, december 2013.
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kde:
NNC je nezavisla nakupna cena, za ktora by bol tovar nakipeny od nezavislej osoby
PC je predajna cena, za ktoru je tovar predavany nezavislej osobe

ORn  je obchodné rozpétie uplatiiované v porovnatelnom nezavislom obchodnom vztahu
PCn  je nezavisla predajné cena uplatiiovana v porovnatel'nom nezavislom obchodnom vztahu
NCn  je nezavisla ndkupna cena uplatiiovana v porovnate'nom nezavislom obchodnom vztahu.

Redlny vysledok pri prepocitani zavislej ceny na nezavisli cenu dosiahneme vtedy, ak
je nakupeny tovar opdtovne predany v priebehu kratkeho ¢asu, pretoze ¢im viac ¢asu uplynie
medzi povodnym ndkupom a d’al§im predajom, tym je vécSia pravdepodobnost, ze pri
akomkol'vek porovnavani bude treba zohl'adnit’ viac faktorov ako napriklad zmeny na trhu,
zmeny vymennych kurzov, nakladov atd’.

Rovnako ako pri ostatnych metddach transferového oceflovania aj pri metode
nasledného predaja musi platitt vSeobecna zasada porovnatelnosti kontrolovanej
a nekontrolovanej transakcie. Transakcie su porovnatelné za predpokladu, ak medzi
porovnavanymi transakciami nie je Ziaden rozdiel a rovnako nie je ziaden rozdiel ani medzi
spolocnostami (subjektmi), ktoré tieto transakcie vykondvaja a ktory by mohol vo vyznamne;j
miere ovplyvnit’ vysku obchodného rozpéitia na vol'nom trhu, alebo rozdiely existujua, ale je
ich mozné dostato€nymi presnymi Upravami odstranit’. Plati v§eobecnd zasada, ze porovnavat
sa daju len porovnate'né transakcie a porovnatelné subjekty. Ziskanie porovnate'nych
nezavislych udajov je najvacsim problémom transférového oceniovania.

Metoda nasledného predaja sa vyuziva najmi pri distributoroch tovarov, ktori maja
vys§i stupent samostatnosti (vlastny marketing, distribuuji aj tovar od nezévislych
dodavatel'ov a podobne). V pripade distribu¢nej spolo¢nosti je potrebné skamat’ hlavne
nasledovné fakty: kto znasa riziko zasobovania, kto znésa kreditné riziko, kto znasa kurzové
riziko, aky objem financovania je potrebny na zriadenie uctovnej jednotky distributora, ¢o sa
stane s chybnym a ,,zastaranym* tovarom.

Praktické pouzitie metédy nésledného predaja je predovSetkym v pripadoch, ked’
zavisla osoba so sidlom alebo bydliskom na Gzemi Slovenskej republiky nakupi tovar od
zavislej osoby so sidlom alebo bydliskom v zahranici a d’alej ho preda nezavislej osobe, alebo
ked’ zahrani¢nd zavisla osoba so sidlom alebo bydliskom zahrani¢i nakipi od zahrani¢nej
zavislej osoby so sidlom alebo bydliskom na tizemi Slovenskej republiky a d’alej ho preda
nezavislej osobe. Metddu nasledného predaja je mozné pouzit aj v pripade, ak existuju
rozdiely v predmete transakcie, pretoze rézne druhy tovarov maji mensi vplyv na vysku
obchodnej marze ako na cenu. Ddlezité je, Ze musi byt znama marza z trhovej ceny, t.j.
existuje internd porovnatelnd transakcia alebo su zndme informdcie o externej porovnatelnej
transakecii.

Tato metddu nie je mozné pouzit’ v pripade, ak predajca ovplyvni transakciu tak, ze
prida k nej vyznamnu hodnotu, napriklad d’alej spractiva naktipeny tovar alebo ho zabudovava
do komplikovanejSicho produktu tak, Ze sa straca alebo meni jeho identita. Problémy
s pouzitim tejto metddy najdeme aj tam, kde distributor podstatnym spOosobom prispieva
k vytvaraniu alebo udrzaniu hodnoty dlhodobého nehmotného majetku (obchodné meno,
ochranna znamka), vlastnikom ktorého je iny Clen nadnarodnej skupiny. Zarovein transakcia
sa stane neporovnatel’nd, ak v jednej transakcii spolo¢nost’ vystupuje ako agent a v druhej ako
plnohodnotny distributor.

Na zéver mdzeme konStatovat, ze pri metéde nésledného predaja je zvycajne
potrebné zabezpecit’ menej Uprav, ktoré zohladiiuji rozdiely tovarov, ako v pripade inych
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tradicnych metdd a to z dovodu, Ze je menej pravdepodobné, ze by mali minimalne rozdiely
tovarov rovnako vyznamny vplyv na obchodné rozpétie ako na cenu. Zakladnou podmienkou
pre uplatnenie metody nasledného predaja je zhoda vo vykonavanych funkcidch a znasanych
rizikdch porovnavanych subjektov a v majetku vyuzivanom v transakcii.

Abstrakt

Vo vSeobecnosti mézeme povedat, ze transferové oceilovanie sa uplatituje medzi zavislymi
osobami, z ktorych kazdd ma sidlo alebo bydlisko vinom $tite. Zékladnym pramenom
transferového oceniovania je transakcia. Na testovanie (skimanie) konkrétnej transakcie sa
pouzivaji metddy transferového oceniovania. V prispevku sme sa zamerali na metddu
nasledného predaja.

Kli¢ova slova: transferové ocenovanie, metdda nasledného predaja, obchodné
rozpitie, zavislé osoby, kontrolované transakcie

Summary

In general we can say that transfer pricing is applied between related parties, each of which
has its seat or domicile in another state. The cornerstone of transfer pricing a transaction. For
testing (examination) is used for a particular transaction transfer pricing method. In the paper
we present a resale price method.

Key words: transfer pricing, resale price method, resale price margin, associated
enterprises, controlled transactions
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